
Werden Sie 
BremsenDoc



Was ist BremsenDoc und warum
lohnt es sich, einer zu werden? 

BremsenDoc ist Spezialist für das
gesamte Bremssystem von PKWs 
und steht für erstklassigen Bremsendienst. 
Er ist in der Lage, Probleme zu 
diagnostizieren und zu beheben und 
kann durch Prophylaxe das Entstehen 
von Schwierigkeiten sogar verhindern.

Seine Mission: BremsenDoc 
möchte, dass jeder immer 
und überall sicher ankommt – 
und kommt deshalb auch 
selber gut bei Kunden an. Und 
das können Sie auch, indem 
Sie Mitglied bei BremsenDoc 
werden.



Erstklassige QualifikationHohe Kompetenz 1a Ausstattung
Das Personal ist umfassend technisch geschult und 
in der Lage, sämtliche Diagnosen, Reparaturen 
und Instandsetzungen mit Hilfe von spezialisierten 
Werkzeugen und Geräten am gesamten Brems-
system vorzunehmen.

Speziell kaufmännisch 
geschultes Personal in der 
Serviceannahme kann 
kompetent und im Sinne 
des Kunden beraten.

Als BremsenDoc werden Sie 
mehrmals täglich mit den 
gängigen und auch speziellen 
Bremsenteilen und Verschleiß-
materialien beliefert.

Das zeichnet BremsenDoc aus



Unterstützende Werbung 

Großes Netzwerk

Erstklassiges Image
Durch das BremsenDoc-Label am Eingangsbereich 
erkennen Kunden sofort, daß Sie BremsenDoc 
sind. Diverse Marketingmaterialien unterstützen 
den Verkauf im Schauraum. Die Listung auf der 
BremsenDoc-Homepage sowie weitere umfang-
reiche Marketingmaterialien helfen Ihnen bei der 
Neukundengewinnung.

BremsenDoc ist Teil eines starken Teams rund 
um Reifen- und Fahrzeugserviceketten sowie 
freie und markengebundene Werkstätten und 
Reifen-Fachhändler.

Als BremsenDoc-Mitglied können 
Sie Leistungen anbieten, die nicht 
jeder anbieten kann. So können Sie 
sich gegenüber Kunden noch stärker 
als Spezialist profilieren und sich 
deutlich vom Wettbewerb absetzen. 
Kurz: Sie kommen gut an!

Zusätzliche Einnahmen
Mit der vorbeugenden und ergänzen-
den Bremsenoptimierung haben 
Sie die Möglichkeit, Ihren Kunden zu-
sätzliche Leistungen anzubieten. 
Und als anerkannter Problemlöser 
ziehen Sie Neukunden an –
nicht nur für das Bremssystem.

Das bietet Ihnen BremsenDoc



Ihre Mitgliedschaft

Lizenzgebühren
Die Lizenzgebühr beträgt 49 € pro Monat 
und Betriebsstätte. Sie wird ab dem Zeit-
punkt erhoben, wenn alle Voraussetzungen 
(beiderseitig) erfüllt sind. Der Vertrag läuft in 
den ersten 6 Monaten auf Probe und kann in 
diesem Zeitraum jederzeit von beiden Seiten 
zum Monatsende gekündigt werden. 

Einmalige Gebühren
Die Aufnahmegebühr beträgt 
199 € und wird mit Abschluss der 
Mitgliedschaft erhoben. Diese 
Gebühr gilt pro Betriebsstätte.

Die Teilnahme an BremsenDoc basiert auf 
einem Lizenzsystem. 



Sie erhalten folgende Leistungen

Listung auf unserer Website www.bremsendoc.com mit 
erweiterter Suchfunktion

Wirksame Kommunikationsmittel für den Außenbereich 

Umfassende Marketingmaterialien für den Verkaufsraum

Zugang zu den Schulungsunterlagen für die kaufmännische 
Basisschulung inkl. Abschlusstest

Prüfung/Zertifikat, dass Sie alle Voraussetzungen für die 
Zulassung als BremsenDoc erfüllen

Teilnahme an Marketing-Aktivitäten



Die BremsenDoc Stele
Auf Wunsch können Sie eine hochwertige Stele für Ihren Verkaufsraum erwerben. Dank kompakter 
Abmessungen passt diese auch in kleinere Reparaturannahmen. Die Stele unterstreicht das 
Qualitätsniveau Ihres Betriebes und informiert Ihre Kunden: Sie verfügt über einen 14“ Bildschirm, 
auf dem ein Film die Vorteile der Bremsscheiben-Optimierung aufzeigt. Die Stele ist DS*-fähig und 
somit besonders interessant, wenn Sie mehrere Betriebsstätten haben.

Im Rahmen einer Vor-Ort-Schulung buchen wird Ihr Personal am PoS in Bezug auf die Kundenbera-
tung spezifisch und nachhaltig ausgebildet. Auch die Geschäftsführung wird mit einbezogen, damit 
das Konzept BremsenDoc noch profitabler genutzt werden kann.
Für Firmen mit mehreren Betriebsstätten existieren Sonderkonditionen. Sprechen Sie uns gerne an. 

Erweiterte kaufmännische Schulung

Optionale Angebote

* DS: Digital Signage (vernetzte digitale Information)



Profitabel von Anfang an

Ihre BremsenDoc Mitgliedschaft:
Nutzen Sie die Chance, ein neues Geschäftsfeld zu erschließen:
Die 49 Euro für die Mitgliedschaft rechnen sich bereits ab einem 
zusätzlichen Kunden pro Monat, den Sie durch die Mitgliedschaft 
gewinnen.



So rechnet sich BremsenDoc für Sie

Beispielrechnung:
Bremsscheiben-Optimierungssystem
Voraussetzung für die BremsenDoc Mitgliedschaft ist der Besitz 
eines Bremsscheiben-Optimierungssystems Pro-Cut PFM 9.0 oder 
höherwertiger. Sollten Sie noch kein Gerät besitzen, belaufen sich 
die Finanzierungskosten für ein neues Pro-Cut PFM 9.2 BOSS auf 
etwa 200 Euro pro Monat bei 48 Monaten Laufzeit. 

Das Gerät rechnet sich bereits, wenn Sie die Bremss-
cheiben von nur drei Fahrzeugen im Monat bearbeiten 
und dafür nur 49 Euro pro Achse berechnen.

Umsatz bei drei Fahrzeugen:  ca. 300 Euro
- Finanzierungskosten Gerät: ca. 200 Euro

Ertrag für 90 Minuten Arbeit:  ca. 100 Euro



So werden Sie BremsenDoc

Ihr Betrieb ist ein Meisterbetrieb.

Sie haben Zugriff auf Bremsteile (z. B. über den Ersatzteilhandel).

Ihr Servicepersonal erhält von uns eine technische Schulung 
für die Bremsscheiben-Optimierung.

Ihr Verkaufspersonal wird von uns für die Kundenberatung geschult.

Sie besitzen ein Pro-Cut 9.0 Bremsscheiben-Optimierungssystem 
oder höherwertiger. 



BremsenDoc 
kommt gut an

Wenn Sie BremsenDoc werden möchten oder weitere 
Fragen haben, setzen Sie sich mit uns in Verbindung.

Tel.: +49 8433-2190039
Fax: +49 8433-2190031
Mail: info@bremsendoc.com
URL: www.bremsendoc.com

BremsenDoc ist eine Marke der WE4SALES GmbH



kommt gut an 
BremsenDoc


